LIZENZEN

Software im Spargang

Mit dem neuen Mietkaufprogramm Multi-Year Open License bietet sich kleinen und
mittleren Unternehmen ab ftinf PCs die Maglichkeit, Microsoft Produkte tiber einen Zeitraum
von drei Jahren in Raten abzuzahlen - und damit ihre Liquiditat zu schonen.

as derzeit Deutschlands Firmen er-
fasst, ist nichts weniger als die
grofste Pleitewelle der Nachkriegs-
geschichte. 32000 Unternehmen
mussten im Jahr 2001 in der Bundesrepublik
Konkurs anmelden. Fiir dieses Jahr wird so-
gar mit iiber 40 000 Firmenpleiten gerechnet.

Magere Zeiten. Da gilt es gerade in klei-
neren Betrieben, das Geld zusammenzuhal-
ten, also die Liquiditit zu schonen. Auch von
den Banken ist derzeit kaum Hilfe zu erwar-
ten. Die Finanzinstitute haben selbst Proble-
me, sie halten sich derzeit bei Krediten sehr
bedeckt. Manche Banken iiberlegen gar, sich
vollig aus dem Unternehmenskundengeschaft
mit kleineren Firmen zuriickzuziehen. Was
aber, wenn die Software im Betrieb dringend
einer Runderneuerung bedarf?

Hier bietet sich das Mietkauf-Lizenzpro-
gramm Multi-Year Open License (MYO) an,
das Microsoft jetzt fiir kleinere und mittlere
Unternehmen (ab fiinf PCs) aufgelegt hat.
., Wir eroffnen unseren Kunden mit Multi-
Year Open License die Moglichkeit, Software
in Raten abzubezahlen®, erklirt Wolfgang
Ebermann, Direktor Small and Medium Bu-
siness bei Microsoft Deutschland. ,,Mit die-
ser Erweiterung unseres bisherigen Li-
zenzangebots konnen wir kleine und mittel-
stindische Firmen dabei unterstiitzen, ihre
Liquiditit zu schonen, indem die Soft-
warekosten auf drei Jahre verteilt werden.

MYO vereint in sich die Vorteile der
Lizenzprogramme Open License (Software-
kauf) und Open Subscription License (Soft-
waremiete). Es schont nicht nur das jahrliche
Budget, weil die Zahlungen verteilt werden.
MYO offeriert auch wihrend der Vertrags-
laufzeit von drei Jahren feste Preise bei den
Plattformkomponenten gegeniiber der Dis-
tribution. Diese sind: Windows Professional
Upgrade, Office Professional und Core CAL.
Bei Vertragsende erhilt das Unternehmen ein
unbefristetes Nutzungsrecht an der unter dem
Vertrag abgeschlossenen Software. Innerhalb
der Vertragslaufzeit von Multi-Year Open
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Mit Multi-Year Open License erwerben Fir-
men ein unbefristetes Nutzungsrecht an der
unter dem Vertrag abgeschlossenen Microsoft
Software und verteilen Kosten auf drei Jahre.

« Einstiegslevel: ab fiinf PCs (drei Preisstaffeln:
5-49 PCs, 50-249 PCs, ab 250 PCs)

» Erwerb: iiber Handelspartner (Fachhéndler)

» Zahlung: jahrliche Raten, bei Zusatzprodukten
sofort oder anteilig mit der néchsten Jahresrate

Plattformkomponenten:

« Microsoft Windows Professional Upgrade

* Microsoft Office Professional

« Core CAL (Zugriffslizenzen fiir Exchange Ser-
ver, Windows Server, Systems Management
Server und SharePoint Portal Server)

Vorteile:

» freie Wahl zwischen der Standardisierung aller
PCs des Unternehmens (MYO Enterprise) oder
Lizenzierung von Teilbereichen (MYO Volume)

» Software-Assurance ist im Vertrag inbegriffen

« exklusives Vertragskunden-Servicepaket, das
zum 1. Oktober 2002 startete.

« beschrankter Support fiir Plattformprodukte

* Nachbestellungen konnen wahrend der Ver-
tragslaufzeit fiir Plattformprodukte zu den glei-
chen Einstiegskonditionen getatigt werden

« unkomplizierte Lizenzverwaltung

« vereinfachte Budgetplanung

License konnen jederzeit neue Lizenzen be-
stellt werden. Sofern es sich um Lizenzen fur
Plattformkomponenten handelt, werden die-
se zu den gleichen Bedingungen vergeben
wie die schon existierenden MYO-Lizenzen.
Melden oder zahlen muss das Unternehmen
die neuen Lizenzen erst mit der nichsten
filligen Jahresrate. Der Kunde hat somit
auch bei der Bereitstellung neuer Computer-
arbeitsplidtze immer kalkulierbare Kosten,
die er nicht sofort, sondern erst am Jahres-
ende begleichen muss.

,Ein wichtiger Bestandteil von Multi-Year
Open License ist neben der Lizenz die Soft-
ware-Assurance®, erliutert Ulrike Hester-
mann vom Business Licensing Marketing bei
Microsoft. Dieser Begriff bedeutet: ,,Dadurch
sichern sich Unternehmen immer die aktu-
ellsten Softwareversionen, ohne dass daraus
zusitzliche Kosten entstehen.” Im direkten
Anschluss an einen MYO-Vertrag kann die
Software-Assurance dann auf Wunsch fiir ein
oder weitere drei Jahre fir die bereits erwor-
benen Lizenzen abgeschlossen werden. ,,Der
Kunde*, betont Hestermann, ,,hat also auch
nach Vertragsende immer die aktuellste
Microsoft Technologie im Einsatz.“

., Die administrativen Kosten, die bei ei-
ner Einzelbestellung von Software anfallen,
werden in Unternehmen oft unterschitzt,
sagt Irene Kisse, externe Microsoft Lizenz-
beraterin. ,,Jede Einzelbestellung schlagt mit
teuren Verwaltungskosten zu Buche — Auf-
wand, den sich ein Kunde sparen kannywenn
er sich mit der Enterprise-Version von
Multi-Year Open License fiir eine unterneh-
mensweite Standardisierung seiner IT-Infra-
struktur entscheidet.

Um aber allen Kunden die Vorteile von
MYO zu bieten — auch solchen, die derzeit
nicht im ganzen Betrieb ihre Software rund-
erneuern wollen —, offeriert Microsoft sein
Sparprogramm in den beiden Versionen
Volume und Enterprise. Wahrend bei der
Volume-Version lediglich einzelne Nutzer
oder Teilbereiche eines Unternehmens, also
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etwa nur das Marketing oder die Verwaltung,
in den Lizenzvertrag einbezogen werden,
sorgt die Enterprise-Version von MYO fir
cine unternehmensweite Standardisierung.

_Unsere Entscheidung fiir die Mietkauf-
variante fiel vor allem auf Grund der plan-
baren Preise, der einfachen Kostenumlage pro
PC, der zentralen Steuerung und damit
cinhergehend wegen der vereinfachten Li-
zenzadministration®, erklirt Hans Maier,
Abteilungsleiter Rechenzentrum und PC-
Systeme bei der Paul Hartmann AG, einem
fiihrenden Hersteller von Medizin- und
Hygieneprodukten aus dem schwibischen
Heidenheim. Mit knapp 10 000 Mitarbeitern
hat sich das Unternechmen im Juli dieses Jahres
fiir das Mietkauflizenzprogramm Enterprise
Agreement (ab 250 PCs) entschieden — den
groflen Bruder von Multi-Year Open.
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Allgemein: Mietkauf ist eine Variante des Lizenz-
erwerbs, bei der Lizenzen gekauft, die Zahlungen
jedoch wie bei der Miete liquiditétsschonend tiber
die Vertragslaufzeit verteilt werden. Im Gegensatz
zur Miete ist das Nutzungsrecht an der Software
beim Mietkauf zeitlich unbefristet.

Im Detail: Mietkauf bedeutet die Lizenzierung ei-
nes oder mehrerer der Plattformprodukte Office
Professional, Windows Professional Upgrade und
Core CAL (Zugriffslizenzen fiir Exchange Server,
Windows Server, Systems Management Server
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' Programm Multi-Year Open
\ /f License sowie einen Vergleich
: g mit anderen Lizenzprogram-
men von Microsoft finden Sie

auf folgenden Web-Seiten:

www.microsoft.com/germany/business/
magazin/microsoft

4‘} Internet: Einzelheiten zu dem

und SharePoint Portal Server) iiber eine Vertrags-
laufzeit von drei Jahren.

Unternehmensweite Standardisierung: Bei einer
unternehmensweiten Standardisierung missen
samtliche qualifizierten PCs in den Lizenzvertrag
eingebunden werden. Unter qualifizierten Desk-
tops sind alle PCs, tragbaren Computer und Ar-
beitsstationen zu verstehen. Server und Systeme,
die ausschlielich fiir Geschéftsanwendungen vor-
gesehen sind (zum Beispiel CAD, SAP-Work-
stations), zahlen nicht dazu.



